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Dragi Citaoci,

V broj / decembar 2006. pm

Razmisljajuci koji su sve dogadaji i aktivnosti
obeleZili period koji je protekao od izdavanja
prethodnog broja ¢asopisa, shvatio sam da ih
je bilo toliko puno da se sigurno ne mogu ni
pobrojati u ovom uvodniku. U ¢asopisu smo
izdvojili teme za koje mislimo da ¢e Vas najvise
zanimati.

Sigurno, najznacajnija aktivnost zaposlenih

u Vaillantu ove godine je bila nastup na

Sajmu tehnike u Beogradu. Sa sigurnoscu

mogu da kaZem da je nas Stand u hali XIV bio
najposeceniji i najatraktivniji. Potvrda tome su
sigurno i dve nagrade, koje je dobio Vaillant i to
nagrada ,Korak u buduénost”, za izloZeni solarni
sistem auroTHERM, kao i diploma za uspesan
promotivni nastup. Takode, ovom prilikom Zelim
da pohvalim tim koji je bio na Standu i svojim
aktivnim i profesionalnim odnosom prema
strankama i partnerima doprineo uspesnom
nastupu Vaillanta. Zahvaljujem se i svim
partnerima koji su se odazvali naSem pozivu da
dodu i da zajedno budemo domacini na Standu.

Upoznavanije krajnjih korisnika zainteresovanih
za gasifikaciju, sa prednostima i tehnickim
reSenjima koja sadrZe Vaillantovi proizvodi

i njihova edukacija, stalan je proces koji vrse
radnici Predstavnistva, kao i nasi partneri.

Da bi se ovaj cilj u Sto vecoj meri ostvario

i da bi nasim partnerima pruzili Sto bolju
podrsku, uspeli smo da obezbedimo Infomobil
vozilo, koje je namenjeno za prostor Srbije.
Od jula 2006, kada je ovo vozilo pocelo

sa radom, do novembra, imali smo oko 70
prezentacija. NajviSe prezentacija je bilo u
septembru, skoro bez predaha 23 prezentacije.
Ovom prilikom Zeleo bih da pohvalim izuzetno
angazovanje u radu sa Infomobilom Nebojse
Misica i Sase Tasica, nasih novih kolega iz
Predstavnistva Vaillant i Gorana Maksimovica
iz Energy Neta. Takode se zahvaljujem i svim
partnerima koji su kao domacini prezentacije,
osim u par slucajeva, izuzetno dobro izvrsili
pripremu Infomobila.

Ove jeseni smo osnovali Klub Instalatera
Vaillanta - KIV, kroz koji ¢emo sa instalaterima
ostvariti jos bolji kontakt, jos bolji protok
informacija, Skolovanja i upoznavanja sa
proizvodnim programom. Takode, sigurni smo
da ¢emo se uz pomo¢ KIV-a, organizovanjem
raznih manifestacija i druzenja, prezentacijom
nase vizije razvoja, jos bolje medusobno
upoznati.

Ove godine, na Zalost, svi smo svedoci nesto
usporenije gasifikacije u odnosu na prosiu
godinu na celoj teritioriji Srbije. | pored
znacajnog smanjenja broja priklju¢aka, rezultat
prodaje Vaillantovih proizvoda za prvih deset
meseci je slican proslogodisnjem, $to sigurno
govori da su Vaillantov tim i partneri Vaillanta
u ovom periodu bili aktivniji od drugih timova

i zajedno ipak ostvarili dobar rezultat.

Zoran Biserci¢
Direktor Predstavnistva
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Garantni listovi predstavljaju ne samo zakonsku obavezu, ve¢ i sponu do sada uspesnog
poslovanja izmedu Vaillanta, naSih partnera i krajnjih korisnika. Zato Vas ovde,
u Vaillant plusu, obaveStavamo o promeni vezanoj za uvodenje novog garantnog lista.

Kvalitetna i azurna evidencija ga-
rantnih listova Cini naSe poslovanje
profesionalnim i doslednim, a ujedno
omogucuje i Vama, naSim partnerima,
kao i krajnjim korisnicima lakSe snala-
Zenje u ne uvek zahvalnoj papirologiji.

Kako bi se nastavila do sada uspesna
evidencija, ovim putem Vam
skre¢emo paznju na neke izmene.
Naime, dosadasnje garantne listove
zame-nili smo novim, u obliku knjiZice.
Garantni list dolazi uz sve tipove
uredaja (gasni, elektri¢ni, uljni, klima
uredaji) i uz atmosferske regulatore
VRC (410s, 420s, 620, 630).

Novi garantni list sadrZi: potvrdu
0 garanciji, garantne uslove, popis

ovlaséenih servisera, prostor za
upisivanje servisnih radova, fran-
kiranu dopisnicu (sa osnovnim po-
dacima o krajnjem korisniku i uredaju
koji je puSten u pogon), koju krajnji
korisnik moze besplatno sam

da posalje u Predstavnistvo,

ukoliko to ne ucini ovlaséeni serviser.
Garantni list takode sadrZi i kupon

za instalatera koji je potreban za
ucestvovanje u programu stimulacije
instalatera - ¢lanova KIV-a, kao

i dva servisna kupona za popravke

u okviru garantnog roka.

Molimo Vas da obratite paznju na
ovu izmenu, a narocito se obra¢amo
nasim instalaterima i serviserima
da blagovremeno $alju dopisnicu

i kupone u Predstavnistvo.
Uredno slanje dopisnice i kupona
je izuzetno vazno, bududi da su
sada instalaterski i servisni kupon
dovedeni u direktnu medusobnu
vezu i €ine jednu celinu.

Promene su uvedene radi lakSe
evidencije i jednostavnijeg zajed-
ni¢kog poslovanja.

Novi garantni list ¢e sigurno
umno-gome pobolj$ati dosadasnju
evidenciju o samim uredajima,
intervencijama na njima i sli¢no,

a takode ¢e nam biti pruzena
mogucnost da te informacije
razvrstamo i zajednicki koristimo.

Garantni list

T Tore——
Vrs‘(a Tegulacue: D
SadrZajie..coevieeniieennns str Termostatski ventili
Potvrda o garanciji ............ 2 Vrsta instalacije: D
Uslovi garancije ............... 3 oxmacl Nova
Popis ovlas¢enih servisera. .. ... 4
Popis servisnih radova ......... 6
Dopisnica. ......c.oovviiiana.. 7
KUPONI e veeeeeieieae 8 Zamenauredaja: [ |

Postovani korisnice uredaja,

uredaja, koji Stedi energiju i cuva okolinu.

Kupovinom uredaja Vaillant postali ste vlasnik savremenog i kvalitetnog

ObavesStavamo Vas da je Korisnik duzan da pustanje uredaja u rad poveri
serviseru ovlas§¢enom od strane Vaillanta. Kako je spisak ovlaséenih
servisera podloZan promenama, obavestavamo vas da vaZedi spisak servisera
mozZete pronaci i na Vaillantovim prodajnim mestima, na Vaillant internet o1
prezentaciji ili neposredno u Vaillantovom predstavnistvu.

Da bi osigurali li¢nu bezbednost i besprekoran rad uredaja, preporu¢ujemo
sklapanje ugovora o odrZavanju sa nekim od ovla$¢enih servisera.

Za sve dodatne informacije obratite se svom ovlas¢enom Vaillant serviseru.

Tip uredaja

Korisnik:

Garantni list

(ispunjen obavezno vratiti)

Fabricki broj

Adresa:

IRERN

Podaci o instalaciji

Ulica i broj Mesto

Sobni termostat  VRC
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Datum pustanja u rad Datum instalacije

L
Stara

Instalaciju izvrSio:

Pustio u rad:

Ovako izgleda nas novi garantni list

Poledina garantnog lista sa dopisnicom i kuponima za instalatere i servisere
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Predstavljanje
NoVvih radnika upredstavnittvu

0Od 1. marta 2006. godine, PredstavniStvo u Beogradu je jace za dva nova clana.
NasSe nove kolege u tehniCkoj sluzbi su Sasa Tasic¢ i NebojSa Misic.

PredstavniStvo u Beogradu, koje se
nalazi u Radnic¢koj ulici broj 59, do
prole¢a 2006. godine sacinjavao je
dvojac Zoran Biserci¢, direktor

i Branka Sitvuk, poslovni sekretar.

U meduvremenu, pojavila se potreba
za novim snagama u tehni¢kom
sektoru. Naime, bili su potrebni za-
posleni koji ¢e preuzeti na sebe brigu
0 obuci servisera, tehnickoj podrsci
nasim saradnicima i krajnjim koris-
nicima, prezentacijama infomobilom,
izradi tehnic¢ke dokumentacije i sli¢no.
Novi ¢lanovi tima u Beogradu, koji se
bave upravo ovom problematikom,
su Sasa Tasi¢ i NebojSa Misié.

Sasa Tasic¢ je roden 1975. godine

u Hanoveru. Osnovnu $kolu je
pohadao u Hanoveru i Novoj Pazovi,
zavrsio je srednju elektrotehnicku
Skolu “Nikola Tesla" u Beogradu.
Diplomacje ViSe elektrotehnicke Skole
u Beogradu.

Sasa Tasi¢ na Vaillantovom Standu na sajmu tehnike

plus

| L !
Novi Vaillantovi tehnicari u Infomobilu

Tecno govori nemacki i engleski jezik.

Pre angazmana u Vaillantu, radio je

u nekoliko firmi u okviru svoje struke.

OZenjen je i ima dvogodis$nju ¢erku
Teodoru. Slobodno vreme provodi

u krugu porodice, voli prirodu, izlete
i rekreaciju.

EVaillant
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Neboj$a Misi¢ na jednom od seminara za servisere

Nebojsa Misi¢ je roden 1974. godine
u Beogradu. Osnovnu $kolu je
pohadao u Pragu i Beogradu,
gimnaziju u Minhenu. Diplomirao je
na MaSinskom fakultetu u Beogradu,
odsek procesna tehnika, pri ¢emu

je diplomski rad pisao na Institutu
za konstrukcije i mehanizaciju u
Braun3vajgu. Te¢no govori nemacki
i engleski, sluzi se ruskim i ¢eskim
jezikom. NeoZenjen je. Voli sport,
dobru muziku i izlaske po Beogradu.
Svira gitaru i rekreativno se bavi
sportom. Slobodno vreme provodi sa
drustvom, u izlascima ili u bavljenju
sportom.

Kako su se nasi novi saradnici
prema prvim utiscima veé poka-

zali kao strucni i vredni, sigurni smo
da ¢e biti od velike pomodi za sve
nase partnere. Molimo Vas da se

sa svim pitanjima i problemima za
pomoc javite u Predstavnistvo, kako
bi nam pruzili moguénost da Vam
pomognemo, a nasim mladim kole-
gama pruZili priliku, da svoje znanje
i stru¢nost jos viSe usavrsavaju kroz
konkretne probleme.



Klub instalatera Vaillant

okuplja instalatere koji u svom

radu koriste uredaje
iz Vaillantovog proizvodnog

programa. Klub je organizovan

kako bi bili u Sto blizem

i CeSéem kontaktu sa ljudima

koji u svom svakodnevnom
radu kupuju, montiraju

i upotrebljavaju nase uredaje.

Klub instalatera Vaillant organi-
zovan je oktobra 2006. godine od
strane firme Vaillant GmbH preko
PredstavniStva u Beogradu. Klub
je organizovan u cilju bliZeg, boljeg
i ¢vrsceq kontakta izmedu firme
Vaillant i osnovnih korisnika njenih
proizvoda - instalatera, kao i stvar-
anja uslova za bolju stru¢nu orga-
nizovanost, unapredenje kvaliteta
poslovanja i zastite interesa struke,
a sve radi postizanja veéeq zado-
voljstva krajnjih korisnika.

Clan Kluba moZe biti svaki pojedi-
nac - zanatska radnja, preduzede ili
pojedinci, zaposleni u preduzedu,

koji se bave instalacijom centralnog
grejanja. Pristupanje u ¢lanstvo Kluba

Klubovi

/|
Klub

Instalatera
Vaillant

EVaillant

y

Klub
Instalatera
Vaillant

4

Ime i prezime

Firma

Clanski broj

Izgled identifikacione kartice koju ¢e ubudude nositi nasi instalateri

vrsi se popunjavanjem i dostavom
Pristupnice u Predstavnistvo Vail-
lanta. Clanstvo u Klubu je besplatno
i nije vremenski ograni¢eno, a doka-
zuje se pruzanjem na uvid ¢lanske
karte Kluba.

Ima mnogo razloga koji Vam mogu
pomodi da se odlucite da postanete
¢lan KIV-a. Kao prvo, ¢lanovi kluba
¢e redovno primati informacije i
obavestenja o novitetima u nasem
proizvodnom programu, kao i o akci-
jama i drugim marketinskim
aktivnostima. Za ¢lanove kluba bice
organizovani specijalni kursevi u
nasem Skolskom centru, posete
raznim sajmovima, nagradne igre

i slicna deSavanja.

Clanove KIV-a o¢ekuju i mnoge
druge pogodnostii prijatna
iznenadenja. Ako ste zainteresovani
da postanete ¢lan kluba instalatera,
a nismo Vas kontaktirali, obratite
nam se i u najkraéem mogucéem roku
¢emo Vam poslati formulare za
pristup klubu. Takode Vas molimo
da nas obavestite ukoliko znate da
neko od Vasih kolega - instalatera
nije primio nas dopis, kako bi omo-
gudili i drugima da postanu ¢lanovi
Kluba.

Naravno, ukoliko imate joS neka
pitanja u vezi organizovanja, rada
i u¢lanjenja u Klub, molimo Vas
da nas nazovete, a mi ¢éemo rado
odgovoriti na sva Vasa pitanja.




Sajmovi

Vaillant na beogradskom
Sajmu tehnike

Jubilarni,

50. beogradski

Sajam tehnike

odrzan je od 16. do

20. maja 2006. godine.
| ovog puta pod
svodovima sajamskih
hala prezentovana su
najnovija tehnicka
dostignuca

velikog broja izlagaca
sa svih strana sveta.
Naravno - tamo gde su
najnovija tehnicka
resenja,

tu je i Vaillant.

Medunarodni Sajam tehnike okupio je veliki broj izlagaca iz svih krajeva sveta

Vaillantov Stand zauzimao je proizvoda. Posetioci sumogli da vide  Svi posetioci naSeg Standa bili su
centralno mesto u hali14 i bio je uredaje koji su nasim potrosacima ve¢ odusevljeni njegovim izgledom,
veoma zapazen ne samo zbog velike poznati po kvalitetu i pouzdanosti, ali  alii stru¢ni Ziri UEPS-a (UdruZenje
povrsine koju je zauzimao. Stand je i najnovija tehnoloska dostignuca, kao  ekonomskih propagandista Srbije),
bio izuzetno bogato opremljen velikim  §to su toplotna pumpa i solarni sistem  koji je naSem Predstavnistvu
brojem uredaja iz Siroke lepeze naSih  auroTHERM. dodelio diplomu za uspesan

ecoCRAFT se mogao videti ,.iznutra” Zanimanje su pobudili svi uredaji

plus
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Posebno priznanje je uruceno g. Biserci¢u

promotivni nastup na sajmu.
Posetioci Standa su mogli da steknu
nova saznanja i dobiju korisne infor-
macije o proizvodnom programu

od stru¢nog osoblja na licu mesta.
Osim toga, mogli su i da kratko pre-
dahnu od sajamske vreve uz kafu

i osveZavajuce napitke. Naravno,
nisu izostali ni pokloni za naSe goste.

U toku pet dana trajanja sajma,
posetio nas je veliki broj ljudi. NajviSe
je bilo potencijalnih kupaca, koji su se
raspitivali za karakteristike uredaja

i princip njihovog funkcionisanja.

| Vaillantov zeka je odgovarao na pitanja

Evillant

aliart

Lepe i vredne hostese doprinele su nastupu

Bilo je tu i ljudi, koji u svojim domovi-
ma ved imaju uredaj “sa zekom", koji
su dosli samo da nas pozdrave i da
nam prenesu pozitivne utiske

o Vaillantovim uredajima. Posetili

su nas i nasi dragi poslovni partneri

i saradnici.

Veliko interesovanje za Stand
Vaillanta su pokazali i ljudi iz struke,
projektanti, instalateri, profesori
univerziteta, naucni radnici i drugi.
Kako i ne bi, kada je zaista bilo
mogucde videti mnogo ekskluzivnih
novina. O tome svedoci i posebno

Okupljeni su izmenjivali iskustva

priznanje “Korak u buduénost”, koje
je Vaillant dobio od stru¢nog Zirija
Beogradskog sajma. Ovo priznanje se
dodeljuje za nova, inovativna resenja,
a Vaillant ga je zasluzio za solarni
sistem auroTHERM.

Nasi partneri i posetioci su nam

za vreme i posle sajma preneli
utiske da je Vaillantov Stand bio
jedan od najlepsih i najbolje
opremljenih na celom Sajmu tehnike.
Mi se iskreno nadamo da je zaista
tako i bilo i da smo opravdali

njihova ocekivanja.

vrnetDIALOG - interaktivni komunikacioni sistem



Uredaji za rashladivanje vode marke

Saunier Duval uredaj iz asortimana za domacinstva snage 8 kW

Rashladnici vode kapaciteta 17 kW

Kako bismo vam skrenuli paznju na prednosti bogate palete proizvoda koji se prodaju
u okviru Vaillant Group, podseéamo Vas da na srpskom trziStu mozZete da pronadete
i uredaje za rashladivanje vode marke Saunier Duval

0Od 2001. godine firma Vaillant

deo je Vaillant Group koju danas na
trzistu predstavljaju robne marke -
Vaillant, Saunier Duval, Glow-worm,
AWB, Protherm, Hepworth, Abru,
Bongioanni i Pensotti. lako, poput
Vaillanta, korene poslovanja vecine
firmi u okviru grupe predstavlja
proizvodnja gasnih zidnih uredaja,
proizvodni asortiman €lanica grupe
zanimljivo se nadopunjuje. Tako je
danas Vaillant Group proizvodac sa
vrlo bogatom paletom proizvoda

u segmentu sistema hladenja i gre-
janja, odnosno sistema za udobnost
stanovanja.

Proizvoda¢ medunarodnog ugleda,
u svojim postrojenjima u Spanskom
gradu Vitoriji proizvodi uredaj za
rashladivanje vode visokog kvaliteta
za razli¢ite namene: stambene pros-
tore, industriju i usluznu delatnost.

8 Vaillagt

U ponudi su uredaji za rashladivanje
vode koji imaju samo opciju hla-
denja, a prema potrebi i uredaji

za hladenje i grejanje. Uredaji za
rashladivanje vode imaju hidrauli¢ni
modul koji se sastoji od pumpe za
vodu, ekspanzione posude (18 ili 35
litara), rezervoara vode (modeli od
40 kW do 70 kW, 300 litara i modeli
od 80 kW do 140 kW, 560 litara),
filtra za vodu, sigurnosnog ventila.
Modeli do 40kW imaju ugradenu
ekspanzionu posudu (2 ili 8 litara)

i pumpu za vodu, pa se kod njih
mora pos$tovati minimalna koli¢ina
vode u sistemu koja se nalazi u
tehnickim podacima. Ukoliko nema
dovoljno vode u sistemu mogude je
dodatno ugraditi rezervoar vode.

Klimatizacijom objekta, bilo
stambenog ili poslovnog, sa
odgovaraju¢im izborom tempera-

ture (preporucuje se da tempera-
tura prostora u kome boravite bude
za 5-8°C niZa od spoljne tempera-
ture) u kratkom vremenu postiZete
da radna okolinu postane prijatna,
kako vama, tako i licima koja borave
u njoj.

Princip rada uredaja za
rashladivanje vode svodi se na
apsorbovanje energije sa jednog
mesta i prenoSenje na drugo.
Kompresor, “srce” naseqg uredaja,
komprimuje radnu materiju koja je
u gasovitom stanju i ima nizak priti-
sak. Tako komprimovanom gasu se
povecava pritisak, zatim se zagreva
te putuje u kondenzator.

U kondenzatoru se gas hladi po-
modu ventilatora i prelazi u te¢nu
fazu pod visokim pritiskom. Nakon
toga prolazi kroz ekspanzioni ventil,
koji smanjuje pritisak, pri ¢emu



pada temperatura. Tako rashladeni
gas ide kroz izmenjivac toplote,
gde preuzima toplotu i hladi vodu

i kona¢no se vraca nazad u kom-
presor, gde ciklus pocinje ispocetka.
Ohladena voda temperature od
7°C pomodu pumpe odlazi u venti-
lokonvektor gde preko izmenjivaca
hladi prostoriju i uzima toplotu na
sebe i zatim se vrada u uredaj za
rashladivanje vode.

Prednosti kojima se odlikuju
Saunier Duval uredaji za rashla-
divanje vode jesu pouzdanost,
naglasena jednostavnost instalacije,
rukovanja i odrzavanja i dug vek
trajanja koji omogucuju sistemi

Asortiman za domadéinstva

zasStite. Uredaji su izrazito tihi
tokom rada, $to dokazuju i sertifika-
ti Eurovent. Korisnici mogu da bira-
juizmedu uredaja za rashladivanje
vode velikog raspona snage:

od 8 kW do 140 kW u hladenju

i od 6 kW do 163 kW u grejanju. Svi
su modeli punjeni rashladnim medi-
jumima R 407 CiR 410 A, kojima je
ODP faktor (potencijal razgradnje
ozona) jednak nuli, Sto konkretno
ukazuje na ekolosSku prihvatljivost
uredaja. Na raspolaganju je takode
sva dodatna oprema koja se poseb-
no porucuje i fabricki ugraduje.

Upravo u odnosu na kapacitet
snage, razlikujemo nekoliko

Proizvodi

asortimana u sklopu programa
uredaja za rashladivanje vode

ove marke. Tako imamo: asortiman
za doma-¢instva (do 17 kW),
komercijalni asortiman (do 40 kW),
polu-industrijski asortiman

(do 80 kW) i industrijski asortiman
(do 140 kW).

Uredaji za rashladivanje vode
Saunier Duval su u nekoliko
godina, koliko su prisutni na
trziStu jugoisto€ne Evrope,
instalisani za potrebe klimatizacije
u mnogim zahtevnijim objektima
(hoteli, auto-saloni, poliklinike)
tako da se nadamo da ¢e se takav
trend nastaviti i ubuduce.

Asortiman komercijalni

Naziv Kapacitet hladenja (kW) | Kapacitet grejanja (kW) Naziv Kapacitet hladenja (kW) | Kapacitet grejanja (kW)
SDCA 8 8 SDCA 20 20.7
SDCATIT i SDCA 25 23.8
SDCA 14 13.7

SDCA 30 31
SDCA 17 16.8
SDHV 8 6 8 SDCA 40 39
SDHV 10 8 10 SDHA 20 20.8 24
SDHV 14 10 14| | spbHA 25 25.8 27.3
SDHV 14T 10 14

SDHA 30 30.3 36.5
SDHV 16 13 16
SDHV 19 16 19 SDHA 36 335 38.4

Asortiman polu-industrijski

Asortiman industrijski

Naziv Kapacitet hladenja (kW) | Kapacitet grejanja (kW) Naziv Kapacitet hladenja (kW) | Kapacitet grejanja (kW)
SDCGE 50 47.6 SDCGE 102 101
SDCGE 64 62 SDCGE 120 124
SDCGE 72 67 SDCGE 140 140
SDCGE 80 78

SDHGE 80 80.8 95.5
SDHGE 44 40.6 49

SDHGE 102 97.6 101.4
SDHGE 50 52.6 54
SDHGE 64 60.6 69 SDHGE 120 18 137.8
SDHGE 72 67 76 SDHGE 140 139.3 163

s



Stand je pripremljen i posetioci mogu da dodu

Poslednje pripreme pred prezentaciju Vaillanta

Sajmovi

0d 01. do 03. juna 2006. godine, u Sabackom Domu Vojske odrzan je drugi
Sajam gasifikacije. Na njemu su posetioci mogli, uz slobodan ulaz, da vide novitete
iz oblasti gasne tehnike. Generalni sponzori ovog sajma bili su nas partner
“Energotim” iz Beograda i Vaillant.

Program gasifikacije grada i opstine
Sabac zapocet je 2002. godine, a
prvi korisnici su priklju¢eni na mrezu
pocetkom 2005. godine. Proces
gasifikacije je u punom jeku i sve vise
stanovnika ovog prelepog grada na

Savi odlucuje se za gasne uredaje.
Vaillant je, naravno, od samog pocet-
ka procesa prisutan u Sapcu.

U ovom gradu imamo svoje saradnike
(projektante, prodavce, instalatere,
servisere) i veliki broj Sap&ana je

Detalj sa naeg $tanda u Sapcu

svoje poverenje ve¢ ukazao Vaillantu.
Naravno, Vaillant im poverenje vraéa
vrhunskim kvalitetom i komforom.

Za tri dana, koliko je sajam trajao,
gosti naseqg Standa su bili mnogi nasi
partnerii ljudi iz struke. Naravno, bilo
je tu i dosta buducih krajnjih koris-
nika, koji su se interesovali

za tehnicke detalje uredaja.

Uprkos relativno loSem vremenu,

bilo je dosta posetilaca, Sto samo
govori o tome da je gasifikacija
Sapca i okoline u punom jeku i da

se sve viSe domacinstava u ovom
kraju greje na gas.

U predivnom ambijentu Vrnjacke banje odrzano je savetovanje “Gas 2006".
Vaillant se posetiocima predstavio prezentacijom i promocijom Infomobila.

Vrnjacka Banja, tacnije hotel
“Zvezda", bila je domadin savetovanju
“Gas 2006", krajem maja ove godine
(24.-27. 05. 2006.). Tokom ¢etiri dana
trajanja ovog skupa, u konferencijskoj
sali ovog hotela, auditorijumu se
predstavio veliki broj stru¢nih ljudi

iz oblasti gasne tehnike. Predstavljeni
su brojni naucni radovi, istraZivanja

i analize.

Vaillant se posetiocima skupa
predstavio drugog dana savetovanja
(25.05.2006.). Gospodin Zoran
Biserci¢ je pozdravio prisutne

sl ¥
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i upoznao ih u kratkim crtama

sa firmom Vaillant i njenim
PredstavniStvom u Beogradu i naSim
proizvodnim programom. Nakon toga,
auditorijumu se obratio gospodin
Boris Topli¢anec. U njegovom
izlaganju bilo je reci o nekim od novi-
teta u Vaillantu, o kondenzacionoj
tehnologiji i o vrnetDIALOG-u, sistemu
za komunikaciju sa Vaillantovim
uredajem preko interneta. Izlaganje
g. Toplicaneca ostavilo je veoma jak
utisak na sve prisutne u prepunoj
konferencijskoj sali. Pitanja za na$
tim u vezi Vaillantovih proizvoda

i tehnickih detalja su se intenzivno
nastavila i na koktelu koji je bio
uprili¢en posle promocije.

Takode, veliki utisak na posetioce
skupa ostavio je i Vaillantov Infomobil,
koji je baS ovde imao svoju promociju.
Naime, upravo su u Vrnjackoj Banji
nasi partneri i ostali zainteresovani
mogli po prvi put da vide infomobil iz
beogradskog PredstavniStva.

Vozilo se nalazilo uz sam ulaz u hotel
"Zvezda", a zainteresovani su mogli
da ga posete sve vreme trajanja
savetovanja.

Nakon prezentacije druZenje se nastavilo
na koktelu



Intersolar - najveci evropski sajam solarne opreme

U periodu od 22. do 24. juna

ove godine u Frajburgu, Nemacka,

odrzan je joS jedan Intersolar

- najvedi evropski sajam solarne
opreme. Tom prilikom 454 izlagaca

iz 27 zemalja predstavila su

najnovije trendove i inovacije u
industriji solarne opreme. Naravno,

ni Vaillant nije bio izuzetak.

Vaillantovi solarni sistemi izazvali su veliko zanimanje

lako je naglasak sajma bio na
solarnoj tehnologiji, Vaillant
GmbH je na svom $tandu izloZio
gotovo kompletan proizvodni
program. Poseéenost sajma bila
je zaista iznad svih ocekivanja
pa je kao takva izazvala guzvu

i u Vaillantovom izloZbenom
prostoru. Podeljeni prospekti

i broSure kao i brojna pitanja
vezana za izloZeni asortiman,
jos jednom su nam potvrdili koliko

Poseta je bila iznad svih oCekivanja

je Vaillant kao brend poznat

i cenjen. Po zavrsetku
Intersolara 2006, izlagaci su
dosli do zakljucka da je potraznja
za solarnom opremom izuzetno
velika, zbog Cega se ocekuje dalji
intenzivni razvoj toplotne solarne
tehnologije kao i njen sve vedi
trzisni rast. Buduénost leZi

u koris¢enju solarne energije,

a Vaillant i u ovoj oblasti prati
svetske trendove.

Na ovoj manifestaciji uCestvovalo je rekordnih tri stotine izlagaca sa prgstora bivse
Jugoslavije, iz BiH, SCG, Hrvatske, Slovenije, Nemacke, Italije, Poljske, Svedske, Austrije...

U Banja Luci je od 15. do 19. marta
odrzan 10. medunarodni sajam
gradevinarstva “Grames 2006".
Prema dostupnim podacima, tri
stotine izlagaca iz BiH, SCG, Hrvatske,
Slovenije, Nemacke, Italije, Poljske,
Svedske i Austrije ove je godine
odlucilo da izloZi svoje proizvode.
Posecenost sajma je bila izuzetno
velika tako da su organizatori sa
ponosom naglasili brojku od 25.000
posetilaca.

Vaillant ni ove godine nije propustio
da na spomenutom medunarodnom
sajmu predstavi svoju bogatu liniju
uredaja za grejanje. Tom prilikom
smo uspesSno saradivali sa firmom
Fakom d.o.0. iz Banja Luke. Gospodin
Zoran Fabi¢, direktor firme, bavi se

prodajom i servisiranjem Vaillantovih
proizvoda ve¢ nekoliko godina, a
njegova dobra prodaja i kvalitetan
servis poznati su na ¢itavom podrucju
koje pokriva. Na izloZbenom Standu
posetiocima su bile dostupne sve
informacije o ekonomicnosti i
kvalitetu uredaja.

Sajam gradevinarstva zatvoren

je sve¢anom dodelom nagrada
»Zlatna libela" za dvanaest najboljih
preduzeéa u Banja Luci. Opsta ocena
posetilaca, posebno poslovnih gostiju
i stru¢njaka je da su se svi izlagaci
predstavili na adekvatan nacin, sa
nizom novosti, povoljnih ponuda i
novih tehnologija. Konacan rezultat
je potvrdio nase misljenje kako
organizator, Banjalucki velesajam,

zbog kvalitetne i uspe$ne organizacije
sajamskih manifestacija zaista
zasluZuje da bude ¢lan UFl-a (The
Global Association of of the Exhibition
Industry) i potpisnik Povelje o
formiranju BEU (Balkanske unije
sajmova - Balcan Exhibition Union).

Na Standu flrme Fakom d.o.o.



Partnerstva

Ol

Krajem 2005. god. pocela je sa radom firma GAS LIDER, uvoznik Vaillantovih
proizvoda za podrucje nase zemlje, koja ima za cilj da postojecu lidersku poziciju
Vaillanta u Srbiji joS viSe ucvrsti...

Kompanija Vaillant odlucila je da
krajem 2005. i poCetkom 2006.
godine u proces distribucije svojih
proizvoda ukljuci jo§ jednog uvoznika
- firmu GAS LIDER.

Firma GAS LIDER locirana je na

samo par kilometara od Beograda,

u Vrcinu, na autoputu Beograd-

Ni$. S obzirom da je pomenuta
saobracajnica veoma frekventnai da
fakticki predstavlja ulaz u centralnu
Srbiju i samim tim olakSava
komunikaciju sa potencijalnim
partnerima u unutrasnjosti, odluka o
lokaciji u Vréinu nam se ucinila veoma
logi¢nom i zbog Cinjenice da je proces
gasifikacije Vrcina u samom zacetku.
Naravno, sama ideja o zapocinjanju
ove vrste delatnosti dolazi od nasih
osnivaca. Dobar poslovni instinkt i

Sediste Gas Lidera u Vrinu

plus

dugogodis$nje iskustvo podstakli

su naSe osnivace da svoju delatnost
proSire i na polju distribucije
Vaillantovih proizvoda. Odluka o
investiranju sredstava bila je vidno
olakSana Cinjenicom da iza imena
Vaillant stoji kvalitet, tradicija duga
132 godine, poslovnost i da, uz pravi
tim i njegovo adekvatno angaZovanje
na terenu i podriku otvorenog
Predstavnistva Vaillanta u Beogradu,
ni pravi rezultati nece izostati.

Poslovni prostor nase firme sastoji se
od dobro opremljenog kancelarijskog
prostora, koji omogucava i dobru
radnu atmosferu, izloZbenog salona

i dva magacina.

Firmu Gas Lider ¢ini mlada,
ambiciozna i dobro organizovana

ekipa, predvodena dipl.ing. mas.
Darkom Perusinovi¢em. Kadar je
intenzivno obucavan u Vaillantovom
sistemu. Pored sopstvenih
potencijala koristimo i usluge iskusnih
konsultanata iz oblasti energetike

i prirodnog gasa, koji su u svojoj
praksi realizovali projekte kapitalnih
gasovodnih sistema, gasifikacije
industrije i distribucije gasnih aparata
za domadinstva, a sve to, da bi na

Sto kvalitetniji i profesionalniji nacin
odgovorili na zahteve nasih poslovnih
partnera.

Za samo devet meseci egzistiranja
na naSem trziStu, Gas Lider
intenzivno deluje na teritoriji
Beograda i okoline, srednje i juzne
Srbije i moZe se redi da imamo
kontinuiran trend rasta prodaje.

Vredni i odani poslu - gospoda Darko Perusinovi¢
i Danko Miljkovic¢



Veoma vazan segment naseg
delovanja svakako predstavlja

i moguénost pruzanja tehnicke
podrSke kako projektantima, tako
i krajnjim potrosacima.

StrateSko opredeljenje nase firme
predstavlja distribucija kompletnog
Vaillantovog programa i njegovo
adekvatno predstavljanje poslovnim
partnerima. Svakako i edukativna
funkcija, uz podrsku Predstavnistva
Vaillanta u Beogradu, nije
zanemarljiva i predstavlja znacajan
faktor u kontinuiranom nadgradivanju
postojecih i pribliZzavanju novih
partnera koji do sada nisu imali
iskustva sa Vaillantovim proizvodnim
programom.

Sa ciljem da krajnjem potrosacu
ponudimo Sto kvalitetnije
predprodajne i postprodajne

usluge, do sada smo u Vaillantov
edukacioni centar vodili grupe
instalatera i servisera kojima je na
pravi nacin prezentovan kompletan
asortiman Vaillant uredaja, tehnicke

Poslovni sekretar firme, Sandra Drezgi¢, u show-roomu

karakteristike gasnih kotlova,
iskustva iz prakse i nacini za
prevazilaZenje eventualnih problema
pri instalaciji.

U saradniji sa Predstavnistvom
Vaillanta organizovane su i infomobil
prezentacije u mestima gde se
proces gasifikacije polako zahuktava,
koje su rezultirale evidentno veéim
interesovanjem krajnjih korisnika za
Vaillantov proizvodni program.

Sam proces pribliZzavanja Vaillanta
krajnjem potro$acu poboljSan je i
organizovanjem veoma povoljnih
kreditnih linija. Kupac je u moguénosti
da, bez mnogo administrativnih
prepreka, ceo kreditni proces zavrsi
u nasim poslovnim prostorijama u
roku od 24 h.

Sa sigurno$¢u mozemo redi da

¢e osnivanje firme ,,Gas Lider" na
teritoriji Srbije znacajno da doprinese
poboljSanju poslovanja svih poslovnih
partnera koji imaju nameru, ili se veé
dugo vremena bave Vaillantovim
proizvodnim programom,

Partnerstva

mo firmu Gas lider

kao i sticanje novih partnera
zainteresovanih za saradnju.

U buduénosti ekipa Gas Lidera
¢e svojim radom, angaZovanjem

i stru¢nos¢u, zasigurno opravdati
kako svoje ime, tako i poverenje
poslovnih partnera.

Diplomirani inZenjer masinstva Darko Perusinovic¢
je uvek na raspolaganju

plus



Novosti

Infomobil je rasklopljen i spreman da primi
posetioce

Vec duZi niz godina u funkciji je
Infomobil vozilo iz zagrebackog
predstavnistva Vaillanta. Tim
vozilom vr8ene su prezentacije nase
firme na celom prostoru bivse Jugo-
slavije, od Slovenije do Makedonije.
Bududi da se ovakav vid promocije
pokazao kao izuzetno uspesan,
zahtevi za prezentaciju Infomobilom
su izuzetno ucestali.

Upravo zbog toga, Predstavnistvo

u Beogradu donelo je odluku da se
izradi jedno Infomobil vozilo, isk-
ljuCivo za potrebe Predstavnistva

u Srbiji. Ispostavilo se da je odluka
bila opravdana. Od pocetka jula
2006. godine, kada je vozilo krenulo
na prvu promociju, skoro da uopste
nije bilo predaha za Infomobil.
Prezentacije su vrsene skoro

MoZda ste ga vec videlii u Vasem gradu?

plus

Infomobil

u gradovima Sirom Srbije

Od leta ove godine u funkciji je novo Infomobil vozilo
za teritoriju Republike Srbije. Prvi utisci su izvanredni
i kod naSih partnera i kod krajnjih korisnika.

svakodnevno, u svim krajevima nase
zemlje. Nasi partneri su pre dolaska
Infomobila vrsili pripreme i ¢esto su
radili i puno viSe nego $to je navede-
no u uputstvima, kako bi prezent-
acija bila Sto bolje organizovana.

Reakcije na Infomobil su pozitivne
kod svih, od nasih partnera do kraj-
njih korisnika. Gostovanje Infomobila
u gradovima Srbije je prevashodno
korisno da bi se gradani bolje up-
oznali sa uredajima robne marke
Vaillant, da bi na licu mesta mogli

da vide kako oni izgledaju, da dobiju
informacije od stru¢nog osoblja

o nacinu funkcionisanja uredaja

i njihovim tehnickim detaljima.
Domacin prezentacije je takode tu,
da buducéem korisniku objasni sve

o komercijalnim uslovima pod kojima

je moguce kupiti nas uredaj.
Naravno, ovako pruzamo podr$ku
nasim partnerima (prodavcima

i serviserima), kod kojih gostujemo,
a takode nas Cesto poseduju i pro-
jektanti i instalateri, koji ovim putem
direktno dolaze do svih tehnickih
detalja koji ih interesuju u vezi nasih
proizvoda.

Dakle, Infomobil je veé uveliko

u funkciji i prevaljuje kilometre

i kilometre na nasim putevima.
Ako jo$ nije bio u Vasem mestu,
pozovite nas i mi ¢emo sigurno da
Vas posetimo, a ako je bio, rado ¢e
dodi opet. U svakom slucaju, kada
ga primetite, obavezno navratite
da pogledate nas izloZbeni salon
na to¢kovima. Sigurni smo da ce

i na Vas ostaviti pozitivan utisak.

Detalj sa promocije u Aleksincu



Dogadanja

Putovanje U BaSklj U

| ove godine smo sa nasim uvoznicima organizovali jedan

radni izlvet. Ovog puta smo posetili Baskiju, oblast na
severu Spanije. Pogledajte Sta smo sve interesantno

videli na naSem putu.

Baskija, oblast koja se nalazi na
severu Spanije, predstavlja jednu

od ekonomski najrazvijenijih pokra-
jina u Spaniji, sa izuzetno malim pro-
centom nezaposlenosti. Ekonomski

i kulturni centar ove regije je Bilbao,
dok su ostali vedi gradovi Vitoria

i San Sebastian. Sa severne strane
ova regija se granici sa Francuskom
i izlazi na Biskajski zaliv, koji je deo
Atlantskog okeana.

Prva poseta i jedan od glavnih ciljeva
nasSeg putovanja bila je poseta fab-
rici Saunier Duvala u Vitoriji, u kojoj
se proizvode uredaji za rashladivanje
vode (chilleri). OduSevila nas je
raznovrsnost i Sirina asortimana
proizvodnog programa, tako da

su naSi poslovni partneri odmah
zatrazili podatke o uredajima, kako
bi ih uvrstili u svoje kataloge odmah
po povratku sa puta.

U okviru fabrike smo posetili i
ogromnu laboratoriju za ispitivanje
monosplit klima uredaja, a videli smo
i nove modele klima uredaja za na-
stupajucu sezonu (on/off, inverter,
multisplit modeli) sa radnim fluidom
R-410 A. Posetili smo i pogon u kome
se vrse odredene predradnje za
proizvodnju toplotnih pumpi.
Stavise, ve¢ je u funkciji jedno
demonstrativno postrojenje sa to-
plotnom pumpom, koja zadovoljava
potrebe za energijom jednog dela
fabrike.

Naravno, nismo propustili da
posetimo ¢uveni muzej Guggenheim
- mesto gde se spajaju nauka, tehno-
logija i umetnost. Takode je impre-
sivna bila poseta vinskoj regiji Rioja.

Bili smo odusevljeni nepreglednim
vinogradima, tehnologijom prerade
vina, vekovnom tradicijom (bas$ kao
Sto je ima i Vaillant). Ostali smo

bez daha kada su nas nasi domadini
odveli u podrum vinarije, gde smo
videli nepregledan niz specijalno
izradenih buric¢a i staklene ambalaze
u kojima vino sazreva minimum

2-3 godine. Naravno, nije izostala
ni degustacija na kraju posete.

Slededa destinacija bila je Bergara

i fabrika u kojoj se proizvode
Vaillantovi protocni bojleri na gas,
popularni MAG-i¢i. Proizvodni pogon
za MAG uredaje ovde je otvoren

jo§ 1961. godine i sada se u Bergari
proizvode MAG-ovi za celu Evropu.
Procenjuje se da je ukupna potraznja
za protocnim gasnim bojlerima na

Detalj iz San Sebastiana

starom kontinentu oko 1,8 miliona
komada godisSnje. Od toga veliki deo
predstavljaju upravo nasi MAG-iéi

iz Bergare.

Za kraj, posetili smo San Sebastian,
turisticki centar pokrajine Baskija.

U ovom prelepom, gradu koji se
nalazi na samoj obali Atlantskog
okeana, mogli smo, osim obilaska
grada, da uZivamo u ¢arima Spanske
kuhinje i u nacionalnom folkloru.

Ovaj radni izlet je definitivno

jedan od onih koji se dugo pamte.
NaSi partneri, kao i mi, jedva Cekaju
novo putovanje, koje ¢e im pomodi
da se bliZze upoznaju i sa Vaillant
grupom i sa kulturom i obicajima
jedne zemlje, kao §to je to u ovom
slu¢aju Spanija.

Degustacija vina

Detalj iz fabrike u Bilbau - rashladnici vode
i klima uredaji



Edukacija

Decentralizovana proizvodnja struje |

Mikrokogeneraciono postrojenje u Geri

Edukacioni centar

Kako bismo naucili viSe o kogeneracionim uredajima, u martu ove godine bili smo na
seminaru u Vaillantovom pogonu u Geri. Srz onoga Sto smo naucili jeste da mikro
kogeneracija koristi gasni motor sa unutrasnjim sagorevanjem koji pokrece generator
za proizvodnju trofazne naizmenicne struje, dok se toplota koja se oslobada radom
koristi za podrSku sistemu grejanja i za pripremu potrosne tople vode.
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Uprkos Cinjenici da se Evropom
danas Siri trend ujedinjenja i razvoja
trziSta energije, posebna paznja se
posvecuje efikasnom iskoris¢avanju
energije u svakoj drZavi posebno.
Snagu i vaznost pojedine drZave u
regiji, uz ostale faktore odreduje

i energetska nezavisnost. Danas
se eksploatacija energije zapravo
zasniva na fosilnim oblicima,

pri cemu moguénost koris¢enja
iste postaje svakim danom sve
sloZenija. OteZavajuce okolnosti,
uz smanjenje rezervi, predstavljaju
razni politicki i ekoloSki dogadaji.
Ovde prevashodno mislimo na
dogadaje na Bliskom istoku,
sukobe koji direktno uti¢u na cenu
nafte, dok nas s druge strane sve
¢eSée pogadaju i velike prirodne
katastrofe kao Sto su poplave,
suse... Upravo su to razlozi zbog
kojih decentralizovana proizvodnja
struje i toplote dobija na vaznosti.

Vaillantovi razvojni timovi
poseduju visoku ekoloSku svest i
konstantno rade na zadovoljenju
novih zahteva trzista. Osim toga,
Vaillant konstantno izdvaja i
velika sredstva za razvoj novih
tehnologija. To nas je i dovelo na

vodedu poziciju u svetu u oblasti
grejanja i pripreme potrosne

tople vode, a sve to uz razvoj
visokokvalitetnih, sofisticiranih i
za krajnjeg korisnika ergonomski
konstruisanih automatika. Kako

bi nova tehnoloska reSenja mogla
da zaZive i na terenu, posebna
paznja poklanja se transferu
znanja. Zbog toga Vaillant
organizuje redovne edukacije svojih
zaposlenih. Tako je organizovan

i seminar u Vaillantovom pogonu
u Geri poCetkom marta, na

kom su ucestvovali zaposleni

u predstavnistvima iz Zagreba

i Ljubljane. Seminaru su
prisustvovala i dvojica Vaillantovih
ovlaséenih servisera, gospodin
Mlinarevi¢ iz Osijeka i gospodin
ToSnjak iz Ljubljane. Oni ¢e preuzeti
odrzavanje prvih primeraka
kogeneracionih uredaja koji ¢e

se prodati na teritoriji za koje je
zaduZeno predstavnistvo Vaillant.

Razvoj i primena novih tehnologija
danas nas je dovela u situaciju

da mozemo i ,,obicnom" Coveku
ponuditi moguénost sopstvene
proizvodnje struje i toplote u svom
domu. Medutim, kao i uvek, na prvo



Ispitivanje uredaja

mesto “proguraju” se investicioni
troskovi, koji su kod primene novih
tehnologija obi¢no visi nego Sto

je to slucaj kad primenjujemo
konvencionalna reSenja.

To je trenutak kada zapravo mora
da se ukljucii drzava, jer kao §to smo
rekli na samom pocetku, energetska
nezavisnost i ekologija (setimo se
obaveza preuzetih potpisivanjem
Kjoto protokola) moraju biti od
velikog znacaja u politici svake
drzave.

Dakle, tek sada dolazimo do
¢injenice da je upotreba koge-
neracionih postrojenja interesantna
i zbog usteda u prenosu energije,
jer se izbegavaju gubici u prenosu,
a i zbog Stednje primarnih resursa.

Srce Vaillantovog mikro-
kogeneracionog postrojenja
predstavlja gasni motor. Naime,
radi se o Cetverotaktnom gasnom
motoru sa jednim cilindrom

od 272 kubna santimetra.

Proizvodni pogon

Sam motor radi sa varijabilnim
brojem obrtaja u rasponu

0d 1700 do 3600 o/min. Upravo
takav rad omogucéava nam da,

u poredenju sa postrojenjem sa
konstantnim brojem obrtaja,

u znacajnije duzem periodu

tokom godine pokrivamo sve svoje
potrebe za toplotom i strujom,

a bez upotrebe dodatnih uredaja,
odnosno da ne pokrivamo svoje
potrebe za strujom iz javne elektro-
distributivne mreZze, $to prikazuju
slike 1i 2.

Osim toga, prilikom poredenja
dijagrama rada postrojenja sa
modulacijom snage i stvarnih potreba
u porodi¢noj kudi sa Cetiri ¢lana,
vidimo da se ti dijagrami gotovo
preklapaju, tako da sopstvena
proizvodnja toplote i struje ne
pokriva samo gornje potrebe u
domacdinstvu. Posmatrajuci gasne
motore bez modulacione snage
mozZemo da vidimo velika odstupanja
izmedu dijagrama rada motora

Edukacija

PaZzljivo smo pratili i prakti¢ni deo

i dijagrama koji prikazuje potrebe
jednog domacdinstva, na slici 3.

Kada govorimo o upravljanju, korisnik
moze da odabere strujno ili toplotno
upravljanje radom motora. Prilikom
izbora rada strujnog upravljanja,
ponovo nam stoje dve opcije na
raspolaganju. Naime, ukoliko
poznajemo sopstvenu potrosnju
struje (snimanje potros$nje), moZzemo
da podesimo tri fiksna broja obrtaja
u odredenim vremenskim
intervalima. S druge strane na
raspolaganju imamo i moguénost
spajanja impulsnog izlaza brojila sa
motorom pa se celokupni rad motora
prilagodava trenutnim zahtevima
korisnika.

Tokom rada ecoPOWER ispusta
izuzetno nisku emisiju Stetnih
materija putem dimnih gasova

u okolinu (prema TA - Luft 2002).
Takode je bitno da motor moze
biti priklju¢en na prirodni
(0,6-19 m¥itecnigas

(propan 0,76 - 1,55 kg/h).

Potrebna koli¢ina toplote i proizvodnja TOPLOTE s blok-
toplanom UZ MODULACIJU SNAGE

Potrebna koli¢ina toplote i proizvodnja TOPLOTE s blok-
toplanom BEZ MODULACIJE SNAGE
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Dogadanja

31. maja 2006. godine organizovana je prezentacija Vaillant-a u amfiteatru

Masinskog fakulteta u Nisu.

U saradnji sa profesorom Velimirom
Stefanovi¢em sa Masinskog fakulteta
u Nisu, poslednjeg dana maja ove
godine organizovana je prezentacija
nase firme u amfiteatru Masinskog
fakulteta u NiSu. To je bio odlican
povod da na jednom mestu okupimo
veliki broj ljudi iz ovog regiona zain-
teresovanih za saradnju sa nama,

u prvom redu projektante i prodavce.
lako je najvedi grad na jugu Srbije

i kao takav predstavlja kulturni i
industrijski centar ove regije, Nis jos
nije gasifikovan. Medutim, uskoro ¢e
i gradani grada na NiSavi mo¢i da se

e
Amfiteatar je bio dobro popunjen

greju na gas. Naravno, da bi odmah
nakon gasifikacije krajnji korisnik

imao prvoklasnu uslugu, potrebna

je prethodna edukacija projektanata,
prodavaca, instalatera i servisera.
Upravo je ova prezentacija Vaillanta
bila zamisljena tako, da ljude iz struke
upozna sa nasom firmom, da im se
predstavi proizvodni program, da

im se pruzi uvid u Sirok dijapazon
Vaillantovih proizvoda. Osim novih
informacija, posetioci su mogli da
dobiju kataloge sa nasSim proizvod-
nim programom, a projektanti nase
projektantske podloge. Naravno, nisu
izostali ni sitni pokloni za svakog
gosta prezentacije.

20. aprila 2006. godine u Sava Centru odrzana je prezentacija Vaillanta, namenjena
nasim partnerima iz Kraqujevca i regije. Ovaj skup smo organizovali zahvaljujuéi nasem
partneru Slavenu MiloSeviéu iz firme Tehnogas iz Kragujevca, koji je inicirao ovu
prezentaciju i okupio instalatere i projektante iz Kragujevca i okoline.

Kragujevac, grad u srcu Sumadije,
jedan je od onih gradova u Srbiji

u kojima je gasifikacija ve¢ u
poodmakloj fazi. Samim tim, veliki
broj gradana Kragujevca i okoline je
priklju¢en na gasovodnu mreZu

i greje se na gas.

Naravno, Vaillant je u Kragujevcu
prisutan od samog pocetka gasi-
fikacije, tako da smo u meduvremenu
u ovom gradu razvili mrezu Vaillant
partnera, bilo da je re¢ o prodaji ili
servisu. NaSi uredaji i ljudi povezani
s Vaillantom ve¢ su na dobrom glasu
medu Kragujevcanima.

Medutim, da bi se radilo jo$ bolje

i da bi krajnji korisnici iz Kragujevca
bili jo§ zadovoljniji, potreban je

Prisutne je pozdravio direktor Predstavnistva
Zoran Biserci¢

konstantan protok novih informacija
izmedu nas u Vaillantu i naSih
partnera. To je i bio osnovni motiv
ovog skupa u Sava Centru.

Grupa od 60-ak instalatera

i projektanata iz Kragujevca je na
ovoj prezentaciji mogla da se dobro
upozna sa principom rada nasih
uredaja i da rascisti sve nejasnoce
koje je eventualno imala u vezi sa
funkcionalnim karakteristikama
aparata.

Naravno, susret je posluzio i da mi
Cujemo kakve utiske instalateri i
projektanti imaju sa terena, kao i da
se posle prezentacije druZimo na
zajednic¢kom rucku u restoranu Sava
Centra. | nasi partneri iz Kragujevca

i mi nosimo odli¢ne utiske sa ovog
okupljanja i sigurni smo da ¢e ovakvih
korisnih susreta biti josS viSe.



Takmicari zauzimaju startna mesta

Nakon izuzetno uspeSno organizova-
nog prvog Vaillant kupa 2005. god-
ine, svi smo sa nestrpljenjem cekali
novo druZenje na stazi Autokomerca.
Pomalo su nas brinuli vremenski
uslovi, bududi da je pocetak juna

bio veoma hladan i kiSovit. Sre¢om,

u utorak, 13. juna, osvanuo je prelep
i sun¢an dan, kao stvoren za ples na
tockovima.

Nakon okupljanja ispred hotela
"Jugoslavija” odmah su krenule prve
prognoze o mogucim pobednicima
takmicenja. Organizovanim autobu-
som prevezli smo se do karting staze.
Uz laganu zakusku, kaficu i pi¢e
pristupilo se izvlaenju kvalifikacionih
grupa. Zreb je, kao i uvek, nekima

bio naklonjen, a neke je nemilosrdno

Najbolja tri pilota na podijumu

Vaillant

Dogadanja

Karting Kup 2006.

| ove godine na stazi Autokomerc karting centra

na Novom Beogradu odrzan je Vaillant Karting Kup.
Kada je trka zavrsena, druZenje se nastavilou
¢uvenom restoranu “Saran” na zemunskom keju.

svrstao u teSke grupe sa favoritima.
Grupe su odredene i krenula je borba
na asfaltu. Kvalifikacije su voZzene
sve dok nije preostalo pet najspret-
nijih i najsrecnijih vozaca. Oni su

se u velikom finalu borili za mesta
na podijumu. Svi vozaci pokazali su
veliku spretnost i Zelju za pobedom,
a neSto bolji od ostalih ovog puta
bili su: prvoplasirani Bojan Tomi¢
(Coolair), drugoplasirani llija Mar-
janovi¢ (Energy-net) i treceplasirani

Darko Malbasi¢ (Malcom inZenjering).

Naravno da nisu izostali ni prigodni
pokloni i pehari za naSe pobednike.

Posle proglaSenja pobednika i otvar-
anja slavljeni¢kog Sampanjca, kada
su motori ve¢ poodavno utihnuli,
nase servisere ¢ekalo je jo§ jedno

iznenadenje. Naime, svi zajedno
smo otisli na ru¢ak u restoran
“Saran”, na prelepom dunavskom
keju u Zemunu. Tu je druZenje nas-
tavljeno do veceri. Prepri¢avane su
dogodovstine sa kartinga, premijerno
su prikazane i slike i filmovi sa trke,
gde su akteri odmah mogli da se
uvere kako je ko vozio. Odrzana

je i mala prezentacija novina u
Vaillantu, buduci da naSi serviseri
moraju biti konstantno u toku.

| ove godine je Vaillant Karting Kup
bio pun pogodak. DruZenje s nasim
serviserima je bilo zabavno, kao
uostalom i uvek kada organizujemo
ovakve susrete. Ve¢ se radujemo
sledec¢em Vaillant Karting Kupu

i sli€énim akcijama.

Grupna slika na ciljnoj ravnini



Zanimljivosti

U saradnji sa nasim vrsnim
projektantom g. Milanom Ilicem
iz PanCeva i TK Pancevo, u

maju mesecu ucestvovali smo

u organizaciji turnira za decake

i devojcice do 10 godina, pod
nazivom Vaillant open. Na turniru
je ucestvovalo preko 30 tenisera

Pomo¢ mladim, vrednim i
ambicioznim ljudima uvek pri¢injava
zadovoljstvo, tako da smo odlucili
da pruzimo podrsku mladom i

perspektivnom sportisti Nikoli Savi¢u,

koji se od svoje 5. godine aktivno
bavi plivanjem.

Ove godine na Prvenstvu Srbije
0SVojio je srebrnu medalju na

50 m kraul stilom (24,98 s),
bronzanu medalju na 100m kraul
stilom (55,30 s) i 50 m lednim stilom
(29,88 s). Bio je ¢lan Stafete koja je
oborila omladinski drzavni rekord

Momci iz Energy-neta u akciji

i teniserki iz Beograda, Panceva,
Vrsca, Zrenjanina, Novog Sada,
Subotice, Apatina, Beceja, Cacka,
Gornjeg Milanovca i Nisa.

Na turniru su se posebno istakli
Aleksandar burcin iz TK Pancevo

u muskoj konkurenciji, a u Zenskoj
konkurenciji je pobedila Dajana Duki¢
iz novosadske Vojvodine. Ponosni
smo na sve mlade igrace, koji su
svojom igrom i borbenim duhom
postigli blistave rezultate i osvetlali
obraz svom klubu. Nadamo se da ¢e

i osvojila zlatne medalje u omladin-
skoj i seniorskoj konkurenciji. Takode,
bio je ¢lan reprezentacije koja je
ucestvovala na Balkanskim juniorskim
igrama, gde je osvojio 5. mesto u
disciplini 50 m kraul (24,66 s).

L
Lo

Vaillant uvek pri ruci

Grejna sezona u Srbiji vec je pocela,
a samim tim i nasi serviseri imaju
puno posla. Radi se bukvalno od
jutra do sutra, ali nasi momci sve
postiZzu bez problema. O obimu posla
mozda najslikovitije govori primer
jednog radnog dana (subota, 11.11.
2006.) servisera iz beogradske
filijale Energy-neta.

Mesto deSavanja je beogradsko
naselje Bezanijska kosa i jedan
blok novih zgrada u njemu. Radi se
o tri lamele zgrada sa 70 stanova.
Nosilac posla je Imel Group,

a projektant g. Borde Saleti¢.
Osoba koja je preporucila
Vaillantove kotlove kao pravo
reSenje je g. Brajko Vukasinovi¢,

a sav posao oko kotlova odradila

ucestvovati na joS mnogo teniskih
turnira i zasijati sa mnogo osvojenih
pehara.

Ekipa na okupu

Svi ovi dosadasnji rezultati pokazuju
da je Nikola uloZio puno rada i volje
pa mui miZelimo mnogo uspeha

i vrhunskih rezultata i u narednim
takmicenjima.

Nikola u svom elementu

je ekipa iz Energy-neta na Celu
sa g. Milanom Mrdenom.

U ovim luksuznim novim objektima,
nove stanare docekade Vaillantovi
kotlovi za grejanje i pripremu
potrosSne tople vode VUW 242-3,
koji su svi priklju¢eni na LAS
dimnjak. 70 ugradenih kotlova
garantuje jo$ 70 zadovoljnih
porodica. Naravno, sve ove kotlove
je trebalo pustiti u rad, a taj

posao su serviseri iz Energy-neta
predvodeni g. Mrdenom obavili u
toku ove novembarske subote u
zaista rekordnom roku, od 8 do 17
¢asova. Dakle, kotlovi su pusteni
u rad i ¢ekaju nove korisnike, koji
su sa Vaillantom i njegovim
serviserima zaista bezbedni.



